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Im Folgenden mdchten wir Sie — nicht wie tblich —
in Form von Spezifikationen und Daten Uber den
Markt der Krane und Hebezeuge

informieren. Vielmehr haben wir

den Herstellern dieses Mal Fra-

gen zu den aktuellen Trends und

Entwicklungen in diesem Seg-

ment gestellt. Uber die zahlreiche

Beteiligung und das positive Feedback der Hersteller
haben wir uns sehr gefreut. SABINE BARDE
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Systems GmbH
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2 Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

Bang Kransysteme GmbH & Co. KG
ist Systemanbieter von Krananla-
gen mit Spannweiten bis 50 Meter
und Traglasten bis 500 Tonnen fur
die Metallurgie, den Automobil-
bau und die Nukleartechnik.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?

Die Kernkompetenzen des Unter-
nehmens liegen in der Entwick-
lung, Konstruktion, Fertigung und

Montage von Sonderkranen nach
individueller Kundenspezifikati-
on mit einem hohen Automati-
sierungsgrad, grof3er Wirtschaft-
lichkeit und maximaler Sicherheit.

Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das heil3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum Sys-
temlieferanten?

Kunden erwarten heute von einem
Kranbauer eine optimierte Ausle-
gung der Krananlagen entspre-
chend den jeweiligen Gegebenhei-
ten sowohl baulicher Art als auch
in Bezug auf die Funktionalitat
und Effizienz. Durch eine fruhzei-
tige Einbeziehung des Kranbauers
in die Planung beim Kunden wird
eine individuelle Abstimmung der
zu liefernden Anlagen auf die un-
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ternehmensinternen Logistikpro-
zesse sowie deren Optimierung
angestrebt. Erwartet werden
maRgeschneiderte kostengiinstige
Lésungen bei maximaler Erfullung
der Kundenvorgaben. In diesem
Sinne wird der Kranbauer in der
Tat immer mehr zum Systemlie-
feranten.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Der verstarkte Trend zu automa-
tischen Krananlagen ist uniiber-
sehbar: Automatiksteuerungen

ermitteln selbststandig den kir-
zesten Fahrweg und optimale Ge-
schwindigkeiten und automatische
Lastverriegelungen ermdglichen
ein schnelleres Beschleunigen und
Verzédgern. Gefordert ist haufig
die Einbindung der Kransteue-
rung in existierende elektroni-
sche Fertigungssteuerungen und
Lagerverwaltungssysteme tber
iIWLAN oder Lichtwellenleiter. In
diesem Zusammenhang wéchst der
Aufwand fur kundenspezifische
Sonderprogrammierungen. Der
Automatikbetrieb von Krananla-
gen setzt aber auch allerhéchste
Zuverlassigkeit und Betriebssicher-
heit voraus. Erreicht werden diese
durch den Einsatz fehlersicherer
Steuerungen und hochwertiger
Elektronikbauteile bis hin zur
redundanten Auslegung der si-
cherheitsrelevanten Baugruppen.

Marcus Bang,
Produktmanagement,
Bang Kransysteme
GmbH & Co. KG

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?

Die Entwicklung und Realisierung
von ganz speziellen Losungen, wie
sie von unseren Kunden gefordert
werden, stellt eine unserer Kern-
kompetenzen dar. Unsere Entwick-
ler finden in enger Kooperation
mit dem Kunden die jeweils beste
Lésung. Das kbnnen komplette
Kransysteme zum Beispiel fur die
Papier- oder Luftfahrtindustrie
sein oder Detailldsungen wie die
Anpassung von Kran/Hubwerk an
verschiedene Lastaufnahmemittel
wie beispielsweise Vakuumtraver-
sen, Magnetanlagen, Coilzangen,
Blechzangen, Werkzeuggreifer
oder Spreader.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
lhre Krane und Hebezeuge an?
Bang bietet vielfaltige ergédnzen-
de Serviceleistungen an wie zum
Beispiel Fernwartung und -repa-
ratur, Wartung/Reparatur vor Ort,
Wartungsvertrage mit 24-Stunden
Havarienotdienst, Ersatzteilliefer-
service fur alle Fabrikate, Ertiich-
tigung von Krananlagen und He-
betechnik (Sanierung/technische
Anpassung an aktuelle Standards
zum Beispiel Tragkrafterhdhung,
Teilumbauten, Einbau von Last-
kollektivzahlern mit Uberlastab-
schaltung beziehungsweise von
frequenzgeregelter Steuerungs-
technik), Konstruktion und Fer-
tigung von Sonderlastaufnah-
memitteln, Kranbahnsanierung,
Demontage und Umsetzung von
Krananlagen, Expertisen, Kran-
bahn- und Kranvermessungen,
Restnutzungsdauerberechnung,
Programmierung von SPS-Steu-
erungen, Umristung der Steue-
rungsart sowie Vertrieb und Pri-
fung von Lastaufnahmemitteln.

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukinftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?

Neben den steigenden Anfor-
derungen an den Automatisie-
rungsgrad und Funktionsumfang
unserer Anlagen verzeichnen wir
bereits jetzt eine Zunahme der
Erwartungen unserer Kunden
bezuglich Sicherheit und Ener-
gieeffizienz bei Kranen. Speziell
was die Anlagensicherheit be-
trifft verfigen wir aus unserer
mehr als zehnjahrigen Tatigkeit

B/ANG

KRANSYSTEME

im Bereich Nukleartechnik tber
die entsprechende Erfahrung. Fur
den Umgang mit radioaktivem Ma-
terial, die Arbeit in entsprechen-
den Sicherheitsbereichen oder
beim Ruckbau strahlenbelasteter
Objekte sind strengste Anforde-
rungen zu erfillen. Allerhdchste
Qualitat bei der Konstruktion und
den verwendeten Komponenten
sowie eine redundante Auslegung
aller Funktionen und Antriebe
sind daher selbstverstandlich. Ein
verstarktes Augenmerk auf die
Energieeffizienz neuer Anlagen
ist schon langer zu verzeichnen.
Exakt steuerbare und hocheffi-
ziente Antriebssysteme mit Fre-
quenzwandler und Energiertck-

speisung bis hin zu sparsamen
Flurstrahlern und Signalleuchten
mit LED-Technik sind heute quasi
schon Standard.

u www.bang-kransysteme.de
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3 Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

Demag Cranes bietet ein breites
Spektrum an Lauf- und Decken-
kranen aller GroBenordnungen
an wie zum Beispiel Leichtkran-
systeme mit Stahl- und Alumini-
umprofilen bis 3,2 Tonnen, Krane
auf Basis standardisierter Kom-
ponenten bis 100 Tonnen sowie
anwendungsspezifische Kran-
anlagen bis 500 Tonnen, die in
komplexe Fertigungsstrukturen
unserer Kunden eingebunden
sind. Daruber hinaus verfigen

wir Uber ein breites Portfolio an
Dreh- und Schwenkkranen, Por-
tal- und Wandlaufkranen, die mit
Demag-Seil- oder Kettenziigen
ausgestattet werden.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?
Demag Cranes liefert Losungen
vom manuell bedienbaren Ket-
tenzug Uber intralogistische Ge-
samtausrustungen von Produkti-
onshallen bis zu automatisierten
Prozesskranen. Das heif3t, mit
unserem breiten Produkt- und
Serviceportfolio kbnnen wir die
Anforderungen der Markte nach
sicheren und schnell verfugba-
ren Serienhebezeugen ebenso
erfullen wie die Projektierung
und Integration von individuel-
len Krananlagen in die Prozesse
unserer Kunden. Demag Cranes ist
Technologiefuhrer mit weltweitem
Fertigungsverbund.
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Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das hei3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum Sys-
temlieferanten?

Die Komplexitét von Kransystemen
—mit einem HéchstmaR an Prazisi-
on zum Beispiel in der Einhaltung
der Krangeometrie — fordert den
Maschinenbauer heute mehr denn
je. Daruiber hinaus gilt es das ef-
fiziente Zusammenspiel der ver-
schiedenen Disziplinen wie der
Antriebs- und Steuerungstechnik,
der Hubwerke und Lastaufnah-

memittel zu realisieren und die
Krananlagen in die kundenseitigen
Prozesse zu integrieren.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstérkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Der Trend zu vollautomatisier-
ten Krananlagen konzentriert
sich auf Einsatze, in denen die
sicherheitstechnischen Voraus-
setzungen erfullbar sind, zum
Beispiel in Papierrollenlagern, in
der Schuttgut- und Recyclingin-
dustrie oder beim Handling von
Metallcoils. Hier bieten wir kom-
plette Losungen einschlieBlich des
Demag-Lagerverwaltungssystems
an. Zunehmend risten wir Krane
fur teilautomatisierte Ablaufe wie
etwa einer Positioniersteuerung
aus, mit denen Kundenprozesse
effizienter gestaltet werden.

Lutz Dowy,
Bereichsleiter,
Demag Cranes &
Components GmbH

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?

Der Uberwiegende Teil unse-
rer Auftrage wird auf Basis von
standardisierten Komponenten
ausgefuhrt, die als universelle
Werkzeuge die Anforderungen
nach hoher Prazision, Verfugbar-
keit und Sicherheit erfullen. Wenn
erforderlich, lassen sich hier Son-
derlésungen integrieren. Demag-
Prozesskrane hingegen sind indivi-
duelle Engineering-Produkte, die
von unseren Spezialisten auf die
jeweiligen Prozesse der Kunden
abgestimmt werden - also Anfer-
tigungen nach Mag@.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
Ihre Krane und Hebezeuge an?
Als Kranbauer sind wir heute ge-
fordert, umfassende Lésungen fir
unsere Produkte anzubieten und
zwar bei der Entwicklung, der Pro-
duktion und dem Projektmanage-
ment mit tiefer Branchenkenntnis
in den einzelnen Schlisselindus-
trien. Von der Projektierung bis
zur Lifecycle-Betreuung unter-
stitzen wir unsere Kunden mit
Designer-Tools zur Konfiguration
ihrer Standardkrane und Hebe-
zeuge ebenso wie mit individuell
ausgerichteten Serviceangeboten,
um die dauerhafte Verfugbarkeit
ihrer Krantechnik sicherzustellen.

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukinftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und

DEMAG

L F A RN NNNNI
Cranes & Components

Energieeffizienz?
Sicherheitsaspekte bei der Nut-
zung von Kranen und Hebezeugen
werden in Zukunft noch starker
gewichtet. Darauf richtet De-
mag Cranes bereits heute seine
F&E-Aktivitaten aus. Der effizi-
ente Einsatz von Energie ist ein
Megatrend unserer Zeit, dem wir
uns mit der Weiterentwicklung
zum Beispiel unserer Antriebs-
technologie sowie von Systemen
zur Energierickgewinnung bei
Prozesskranen stellen. Und als
Kranhersteller kommen wir schon
heute der Forderung nach, um-
weltvertragliche Produktionsver-
fahren einzusetzen.

u www.demagcranes.de
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4 Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschéaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

Eepos bietet Aluminium-Kransys-
teme bis 1500 kg Tragfahigkeit
an. Diese Systeme zeichnen sich
durch einen sehr leichten Lauf und
damit niedrige Bedienkréafte aus.
Spannweiten bis 14 Meter sind
moglich. Damit eignen sich diese
Systeme optimal fur das Handling
direkt am Arbeitsplatz. Ein-/Zwei-
tragerkrane, Ein-/Zweischienen-
und Kurvenbahnen sind einfach
planbar und kurzfristig lieferbar.

Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das hei3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum Sys-
temlieferanten?

Kunden erwarten kurze Lieferzei-
ten, geringe Bauhdhen und giins-
tige Preise, damit die Kransysteme
schnellstmdglich und unproble-
matisch in die sich verdndernde
Fertigungs- und Montage-Umge-
bungen integriert werden kénnen.
Wir sind der Uberzeugung, dass
unser Erfolg gerade darin liegt,

Ebenso die Schwenkkrane inklu-
sive Kettenzlge.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?
Eepos nutzt Aluminium-Schienen-
systeme mit speziellen Fahrwer-
ken, die verkantungs- und ver-
spannungsfrei selbst bei grof3en
Lasten laufen. Mit der entspre-
chenden Handhabungstechnik
setzt unter anderem die Auto-
mobilindustrie diese Systeme ein.
Mit umfassenden Planungstools
unterstitzt Eepos seine Kunden.
Auflerdem sind dank optimierter
Fertigung die Alu-Systeme preis-
gunstiger als herkémmliche Stahl-
systeme.
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dass wir uns auf die Standardkom-
ponenten konzentrieren, die sich
aus dem Baukasten zu individu-
ellen Losungen kombinieren las-
sen. Unsere Kunden/Partner sind
groBtenteils die Systemlieferanten
der Industrie.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Bei Handlingsystemen sehen wir
bisher keinen Trend zur Automa-
tisierung.

Volkhardt Mucher,
Export-Vertriebsleiter,
Eepos GmbH

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?
Sonderanfertigungen kommen
immer mal wieder vor. Den Uber-
wiegenden Teil der Projekte kdn-
nen wir aus unseren vielseitigen
Standardkomponenten realisieren.
Meist sind in einem Kransystem
nur ein paar wenige Sonderteile
notig, um eine ganz spezielle L6-
sung zu bekommen.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
Ihre Krane und Hebezeuge an?

Montage und Integration in be-
stehendes Umfeld, die jahrliche
UVV-Prifung, Schulung Kranfiih-
rerschein sowie die Losungsfin-
dung fur Spezialldsungen runden
unser Angebot ab.

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukinftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?Kurze Reakti-
onszeiten, hohe Kostentranspa-
renz und natdrlich die Sicherheit
sind auch zukinftig wichtige As-
pekte. Deswegen haben wir un-
sere Systeme mit der vierfachen
Sicherheit ausgelegt. Der wach-
senden Globalisierung zum Bei-
spiel tragt Eepos Rechnung durch
Niederlassungen in USA und Asien.

u www.eepos.de

aluminium

crane systems
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5 Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

HADEF kann auf eine jahrzehnte-
lange Erfahrung in der Konstruk-
tion und Fertigung von Kranen
zuriickblicken. Wir produzieren
Hebezeuge bis 75 Tonnen Tragfa-
higkeit und Krane bis 10 Tonnen
Tragféhigkeit mit manuellem und
elektrischem Kranantrieb. Das zu-
gehorige Hebezeug kann manu-
ell, elektrisch oder pneumatisch
betrieben und verfahren werden.

sowie die Lebensmittelindustrie
und der Energiesektor.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ihre Kernkompetenzen?
Unsere Kernkompetenzen liegen
in der individuellen Beratung, um
in Zusammenarbeit mit unseren
Kunden die fur den jeweiligen
Einsatzfall geeignete L6sung zu
entwickeln. Die Fertigung erfolgt
in unseren eigenen Produktions-
hallen in Dusseldorf. Die enge Zu-
sammenarbeit zwischen Verkauf,
Technik und Entwicklung sowie
der Produktion an diesem Stand-

Wolfgang Reinecke,
Vertriebsleiter Inland,
Heinrich de Fries GmbH

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?

Als Nischenanbieter haben wir uns
auf Sonderanfertigungen spezia-
lisiert. Wir beobachten, dass sich
der Trend zu Sonderanfertigun-
gen immer starker durchsetzt. Der
hohe Qualitatsstandard unserer
Produkte und die grof3e Varian-
tenvielfalt liefern uns gute Ab-
satzchancen.

Frage 6:
Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um

HADEF

spiel Schutzsteuerungen, Betriebs-
stundenzahler und Thermoschutz
fur Motoren. Die Energieeffizienz
ist kein Kriterium fur unser Pro-
duktsegment.

u www.hadef.de

Das Kran-Produktprogramm um-
fasst Eintrager-Deckenlaufkrane
von 250 bis 10000 kg Tragfahig-
keit, Eintrager-Brickenkrane von
1000 bis 10000 kg Tragfahigkeit,
Zweitrager-Brickenkrane von
1000 bis 10000 kg Tragfahigkeit,
Kopftrager von 2000 bis 10000
kg Tragfahigkeit, Sdulenschwenk-
krane von 125 bis 5000 kg Tragfa-
higkeit, Wandschwenkkrane von
125 bis 2000 kg Tragfahigkeit
und Alu-Portalkrane bis 3000 kg
Tragfahigkeit. Neben Standard-
I6sungen fur den Transport von
Lasten in Montagehallen bietet
HADEF auch Sonderldsungen
zum Beispiel fur den Einsatz auf
Offshore-Plattformen. Hier kom-
men vielfach Hebezeuge extrem
kurzer Bauart zum Einsatz, auf die
wir uns spezialisiert haben. Un-
sere Zielbranchen fur Krane sind
unter anderem der Maschinen-
bau, die Automobilindustrie, der
Schiffbau, Ol- und Gasplattformen
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ort ermdglicht uns ein hohes MaRy
an Flexibilitat.

Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das heif3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum Sys-
temlieferanten?

Der Trend geht verstarkt zum Kauf
von kompletten Systemldsungen.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstéarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Automatisierte Industriekranan-
lagen sind nicht Bestandteil unse-
res Lieferprogramms und werden
daher selten bei uns angefragt.

Ihre Krane und Hebezeuge an?
Wir bieten das komplette Leis-
tungsprogramm an wie den
Service, die Wartung und die Re-
paratur. Daruber hinaus halten
wir sowohl Produktschulungen
fir Hebezeuge und Krane fur die
Vertriebsmitarbeiter unserer Fach-
héndler ab als auch Schulungen fur
den Hebezeug- und Kranservice,
die Reparatur und Wartung.

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukunftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?

Wir verzeichnen verstarkt den
Trend zur Entwicklung von kun-
denspezifischen Losungen. Als
Nischenanbieter liegt hier auch
unser Schwerpunkt. In Bezug auf
die Sicherheit geht der Trend zum
verstarkten Einsatz von Uberwa-
chungseinrichtungen wie zum Bei-

WWW.DHF-MAGAZIN.COM



6  Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

Zum Produktprogramm im Bereich
Neuanlagen gehéren Brickenlauf-,
Portal-, Konsol-, Traversen-,
Handlauf-, Wand- und Saulen-
schwenkkrane, Einschienenlauf-
katzen, Handlingsysteme sowie
hochziehbare Personenaufnah-
memittel nach BGR 159. Im Bereich
Umbau und Modernisierungen
bieten wir statische Vorunter-
suchungen sowie die Erstellung
von Pflichtenheften an. Im Bereich
Elektrotechnik gehéren Schaltan-

lagen, Automatisierungstechnik,
Kran- und Anlageninstallationen,
Planung und Projektierung von
Hardware und Software sowie
die Inbetriebnahme zu unserem
Leistungsspektrum. Dazu bieten
wir Zweitrager-Briickenkrane mit
einer maximalen Tragfahigkeit
von 60 Tonnen und maximalen
Spannweite von 45 Meter an so-
wie Eintrager-Brickenkrane mit
einer maximalen Tragféahigkeit von
20 Tonnen und einer maximalen
Spannweite von 20 Meter.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ihre Kernkompetenzen?
Unsere Kernkompetenzen liegen
in der Kranerstellung nach Kun-
denwinschen in Sonderbauwei-
se, dabei gleicht keine Anlage der
anderen. Wir orientieren uns an
den Bedurfnissen und Wunschen
unserer Kunden und finden immer
eine Lésung fur individuelle Anfor-
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derungen - vom kleinen Handlauf-
kran bis zum groR3en Sonderkran
in schwerster Ausfuhrung.

Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das hei3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum Sys-
temlieferanten?

Die Bedurfnisse der Kunden sind
sehr unterschiedlich vom Stan-
dardkran bis hin zum Sonderkran
in Einzelanfertigung. Durch sinn-
voll angewandte elektronische
Komponenten wird der immer

noch sehr wichtige Maschinenbau
extrem geschont. Weitere Anfor-
derungen ergeben sich naturlich
aus der Synthese zwischen Kosten
und Funktion.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Krane in vielen Bereichen der In-
dustrie werden in Vollautomatik
erstellt, was unter anderem den
Verschleil3 sehr reduziert.

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?
Sonderanfertigungen spielen eine
sehr wichtige Rolle, da unsere An-
lagen individuell auf den jeweili-
gen Bedarf zugeschnitten sind und
den Anforderungen des Kunden

Melanie Kaliner,
Marketing und Vertrieb,
Hagener Férdertechnik GmbH

entsprechen. Sonderanfertigun-
gen sind unser Spezialgebiet.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
lhre Krane und Hebezeuge an?
Unser Dienstleistungsangebot
reicht von der Erstabnahme,
UVV- und DIN-Sicherheitsprifung,
Prifung elektrischer und mechani-
scher Funktionen, Protokollierung
der Prufergebnisse Uber die Ent-
wicklung von Wartungsplanen,
Zustands- und Schwachstellen-
analyse, Restlebensdauerermitt-
lung, Vermessungen, Wartung und
zustandsbasierte Instandhaltung
bis zu Generaluberholungen, Re-

paraturen vor Ort oder in unserer
Werkstatt, Ersatzteil- und Zube-
horverkauf, Montagen, Kran- und
Katzpuffer sowie Anschlagpuffer.

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukunftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?Die Anfor-
derungen unserer Kunden sind
sehr unterschiedlich und werden
es auch bleiben. Die Sicherheit
der Krane wird nach Erstellen ei-
ner Risikobeurteilung, in daraus
resultierenden Sicherheitslevel,
gemaln gultigen EN-Richtlinien
gewahrleistet. Zur Erhéhung der
Energieeffizienz werden Krane
haufig mit Netzverspeisungen
ausgefuhrt. Eine weitere wichti-
ge Anforderung wird nicht nur
die kompetente Beratung und
Betreuung unserer Kunden sein
sondern auch die Sicherheit aller

:"g::::'ll"ICHNII(

Mitarbeiter. Das Arbeitsschutzma-
nagement wird daher die wichtigs-
te Voraussetzung werden.

u www.hafoe.de
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7  Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschéaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

SWF Krantechnik GmbH arbeitet
mit unabhéngigen Kranbauun-
ternehmen, Hebezeughéandlern
und Servicefirmen zusammen und
liefert die Komponenten fur den
Kranbau. Die Partner erftillen den
Stahlbau, die Montage und den
Service. Mit den SWF-Krankits kon-
nen bei 35 bis 40 Meter Spannwei-
te Traglasten von 1000 kg bis 80
Tonnen realisiert werden. Diese
beinhalten zumeist den Elektro-
seilzug NOVA. Mit den Elektroket-

tenziigen SK kénnen Traglastberei-
che bis zu funf Tonnen abgedeckt
werden. In Verbindung mit den
Leichtkransystemen LIGHTster aus
Aluminium und ProfileMaster aus
Stahl sowie den Schwenkkranen
JIBster sind Traglasten bis zwei
Tonnen mdoglich. Fir den Schwer-
lastbereich von 32 bis 200 Tonnen
bietet SWF das Windwerk CRABs-
ter an. Sowohl als Einzelhubwerk
als auch als Krankit. Fur die klei-
nen Hebearbeiten kommen die
Handhebezeuge CRAFTster zum
Einsatz. Obwohl hier Traglasten
von 20 Tonnen mdoglich sind, liegt
der Hauptfokus im Traglastbereich
unter zwei Tonnen. Viele der ge-
nannten Produkte sind zudem in
explosionsgeschutzter Ausfiihrung
nach ATEX erhaltlich.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?
Unsere Kernkompetenz liegt beim

aus —dhf 7/8.2011

Elektrohebezeug. In Kombinati-
on mit dem Krankit sind unse-
re Elektroseilzige NOVA sowie
unsere Elektrokettenziige der
Mittelpunkt unseres Geschéfts.
Beide Produkte werden standig
weiterentwickelt, um den Anfor-
derungen des Marktes gerecht
zu bleiben.

Frage 3:

Welche Anforderungen stel-
len heute Kunden an einen
Kranbauer? Spielt der Ma-
schinenbau bei modernen
Krananlagen nur noch eine un-
tergeordnete Rolle, das heil3t
wird der Kranbauer immer
mehr zum Systemlieferanten?

Aus den Gesprachen und der in-
tensiven Zusammenarbeit mit un-
seren Partnern wissen wir, dass die
Frequenzumrichtertechnik immer
mehr in den Vordergrund rickt.
Schonendes und punktgenaues
Fordern von Lasten wird vom
Anwender verlangt. Das Thema
Maschinenbau hat im Kranbau-
bereich weniger Bedeutung, den
Sonderkranbau ausgenommen.
Jedoch im Handlingsektor ist der
Maschinenbau notwendig. Auch
hier wird SWF zukiinftig Lésungen
anbieten kdnnen. Mehr dazu in
Kirze.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
In der Industrie sind automatisier-
te Krananlagen selten im Einsatz
und wenn, dann als Prozesskrane.

Robert Menstell,
Sales Director Germany,
SWF Krantechnik GmbH

Solche Anlagen sind eher im La-
gerbereich oder beispielsweise
als Stapelkrane in der Holz- und
Metallindustrie zu finden.

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei Ihren Kunden
eine Rolle?

Wir verzeichnen derzeit einen
Aufwaértstrend im Bereich der
Sonderkranlésungen. Viele un-
serer Partner sind auf dem Gebiet
erfahren und kénnen mit den spe-
ziell fur den Anlagenbau kons-
truierten SWF-Elektroseilziigen
NOVA die Anforderungen des
Markts erfullen. Aber auch ext-
rem kurze Bauarten oder explo-

sionsgeschutzte Anlagen kénnen
mit SWF-Hebezeugen realisiert
werden.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
Ihre Krane und Hebezeuge an?
Zur Planung der Krananlage nut-
zen unsere Partner unsere Kran-
konfigurationssoftware Crane-
Master. Auch fur die Auslegung
unserer Leichtkrane geben wir
unseren Partnern eine Konfigu-
rationssoftware an die Hand.
Diese ist sogar online Uber Inter-
net verfugbar. SWF bietet wei-
terhin umfangreiche Schulungen
fur die technischen Mitarbeiter
aus den Bereichen Montage und
Service an. Dabei werden sowohl,
zugeschnitten auf das SWF-Pro-
duktprogramm, mechanische als
auch elektrotechnische Themen
vermittelt.

SWf

KRANTECHNIK

Frage 7:

Welche Anforderungen stellen
Kunden zukunftig an Sie als
Hersteller? Welche Rolle spie-
len dabei Sicherheit und Energ
ieeffizienz?Energieeffizienz wird
derzeit grol3 geschrieben. Deshalb
haben wir einen neuen Frequenz-
umrichter in Zusammenhang mit
den neuen A-Motoren fir unse-
re Elektroseilzige NOVA sowie
unserer Krankits entwickelt. Mit
dieser neuen Technologie erzielen
wir eine Energieeinsparung von
20 Prozent. Weiterhin kommen
unsere Hebezeuge auch im Be-
reich der erneuerbaren Energien
zum Einsatz. Unsere speziell fur
die Nutzung in Windkraftanlagen

entwickelten Elektrokettenziigen
SKwind haben sich gut im Markt
etabliert.

u www.swfkrantechnik.com
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8  Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

Stahl CraneSystems sieht sich als
einer der fuhrenden Hersteller
von hochwertiger Hebetechnik
und Krankomponenten. Unser
Hebezeugsortiment gehdrt zu
den gréfi3ten weltweit und um-
fasst Kettenzuge bis 6,3 Tonnen
im Standardbereich, Seilztige bis
maximal 120 Tonnen und Winden
bis maximal 160 Tonnen Traglast.
Unsere modular aufgebauten He-
bezeugserien bieten wir in unter-

schiedlichen Bauhdhen, Baufor-
men und Traglastbereichen an.
Die maximale Spannweite wird
nur durch die Fertigungsvoraus-
setzungen unserer Kranbaupart-
ner limitiert. Auf Basis unserer
Standardhebezeuge gibt es un-
ser komplettes Produktportfolio
auch in explosionsgeschutzter
Ausfuhrung.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?

Zu unseren Kernkompetenzen
gehoéren kundenspezifische Son-
derlésungen und fordertechnische
Ldsungen fur den explosionsge-
fahrdeten Bereich. Die Starke
unserer Produkte liegt in unserer
kompetenten Engineeringab-
teilung, die unsere bewahrten
Serienhebezeuge zu individuell
angepassten Spezialhebezeugen
weiterentwickelt.

aus —dhf 7/8.2011

Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das hei3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum Sys-
temlieferanten?

Hier muss man zwischen dem
Standard- und dem Sonderbe-
reich unterscheiden. Laufen die
Krane im Standardbereich mehr
oder weniger vollautomatisch
durch die Produktion, so ist der
manuelle Aufwand bei kundenspe-
zifischen Anwendungen nach wie
vor sehr grof3. Diese beinhalten

zunehmend die Entwicklung und
Lieferung von Gesamtlosungen.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstéarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Bedingt durch den immer groRer
werdenden Kostendruck sind die
Firmen natirlich bestrebt, mog-
lichst viel zu automatisieren. Ob
sich eine Automatisierung aber
letzten Endes fur ein Unterneh-
men lohnt, muss im jeweiligen Ein-
satzfall separat bewertet werden.

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?

Die Marke Stahl CraneSystems ist
seit Jahrzenten als Hersteller von
Sonderanfertigungen bekannt.
Daher bildet dieser Bereich ein

Thomas Kraus,
Director Support Center,
Stahl CraneSystems GmbH

wesentliches Standbein unserer
Unternehmensstrategie.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
lhre Krane und Hebezeuge an?
Neben der Bereitstellung der ent-
sprechenden Produktliteratur und
Konfigurationssoftware bieten wir
unseren Partnern die kompetente
Betreuung durch unsere eigenen
Kundenbetreuer, unsere Enginee-
ringabteilung sowie unseren eige-
nen Werkskundendienst. Erganzt
wird unser Angebot durch diverse
Fortbildungsmdoglichkeiten in un-
serem Schulungscenter.

|ALLA

| Tel 0-27215699

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukunftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?Das Thema
Sicherheit steht bei uns an ers-
ter Stelle. Zu einer kompetenten
Beratung gehoéren nicht nur der
Verkauf, sondern auch der Hinweis
auf mogliche Gefahrenquellen und
deren Vermeidung. Die Energie-
effizienz sowie die effiziente
Nutzung von Ressourcen werden
zukunftig noch starker im Mittel-
punkt stehen.

u www.stahlcranes.com

STAHL

Crane Systems
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10 Herstellerumfrage Krane + Hebezeuge

Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?
Konecranes ist Hersteller und
Lieferant einer &uBBerst breiten
Produktpalette in der Férdertech-
nik. Zu unserem Portfolio gehéren
unter anderem Air Balancer ab
einer Traglast von 50 kg, Klein-
krananlagen bis 2000 kg, Hand-
hebezeuge, Sadulenschwenkkrane,
Eintragerkrane bis zu einer Trag-
last von 12,5 Tonnen, auch als
Hangekrane, Zweitragerkrane bis
80 Tonnen und Schwerlastkrane
bis 2000 Tonnen. Daruiber hinaus

projektieren wir auch Einzelhe-
bezeuge fur alle Anwendungen
im Anlagenbau und foérdertech-
nische Aufgaben im Stationarbe-
trieb oder als Einschienenbahnen.
Unsere Standardspannweite fir
Briickenkrane liegt bei 30 Meter.
Dariiber hinaus wird jeder Kran-
trager einzeln projektiert, somit
sind auch Sonderspannweiten bis
zu 50 Meter zu realisieren.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?

Als Hersteller verfigen wir Uber
sehr groRBe Produktkenntnisse.
Daruber hinaus kdnnen wir auf
unsere Erfahrungen im Service-
geschaft bauen. Unser gesamtes
Wissen nutzen wir, um flr unsere
Kunden die passende Lésung zu
finden. Unsere Kernkompetenz
liegt darin, immer die richtige und
wirtschaftliche Losung, gemein-
sam mit den Kunden zu finden.

aus —dhf 7/8.2011

Dazu kdnnen wir neben unserer
Erfahrung auch auf unsere um-
fangreichen Datenbanksysteme
zuriickgreifen. Dadurch sind Infor-
mationen, Zeichnungen, techni-
sche Werte und Preise in kiirzester
Zeit verfugbar.

Frage 3:

Welche Anforderungen stel-
len heute Kunden an einen
Kranbauer? Spielt der Maschi-
nenbau bei modernen Kran-
anlagen nur noch eine unterge-
ordnete Rolle, das heifl3t wird
der Kranbauer immer mehr
zum Systemlieferanten?

Der ,,normale Werkstattkran*
wird weiterhin seine Bedeutung

behalten und damit auch der Ma-
schinenbau im Kranbereich. Aller-
dings werden wir als Kranbauer
immer mehr in den Kundenprozess
einbezogen. Es werden tatsach-
lich verstarkt Systemlésungen
bendtigt, die wir nur mit moder-
ner Steuerungstechnik erfillen
kénnen.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Nein, keinen Trend zu Automa-
tikanlagen, aber einen Trend zu
teilautomatisierten Losungen, die
mit moderner Frequenzumrichter-
technik umsetzbar sind. Der Trend
geht eher zu L6ésungen, die den
Betrieb einer Krananlage einfa-
cher, sicherer und energiescho-
nender macht. Gerade daftr kann
Konecranes auf neue Losungen zu-

Achim Serak,
Vertriebsleiter Equipment
Deutschland,

Konecranes GmbH

rickgreifen und in einem Gesamt-
paket fur den Kunden umsetzen.

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?

Wir kdnnen einen grof3en Bereich
aller Anforderungen aus unseren
vorhandenen Lésungen und aus
unserem Portfolio abdecken.
Wenn wir frithzeitig in die Prozes-
se unserer Kunden miteinbezogen
werden, kbnnen wir gemeinsam
die passende und kostengunstigs-
te LOosung erarbeiten. Sonderan-
fertigungen spielen dann meist
keine grof3e Rolle mehr.

|| iF

¥

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
Ihre Krane und Hebezeuge an?
Naturlich bieten wir die Beratung
rund ums Produkt im Vorfeld an
und die gemeinsame Losungs-
findung und die Abstimmung
der Prozesse. Nach Lieferung
der Anlage bieten wir ein um-
fassendes Servicekonzept, das
den sicheren Betrieb der Anlage
gewahrleistet. Wir Ubernehmen
auf Kundenwunsch zum Beispiel
fur funf Jahre die volle Verant-
wortung inklusive aller Ersatz-
teile fur die gelieferte Anlage.
Unsere neuen Serviceprodukte
wie die Kranbahnvermessung mit
Roboter und das beriihrungslose
Seilprufverfahren verbessern die
Sicherheit bei unseren Kunden er-
heblich und sind wirtschaftlich fur
alle Krananlagen und Hebezeuge
einsetzbar. Unsere Firmenphiloso-
phie ist eindeutig: Wir sehen den

KONECRANES

Lifting Businesses

Gesamtprozess unseres Kunden
und nicht nur den Kran.

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukunftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?Energieeffiz
ienz ist das absolute Thema der
Zukunft. Wir kdnnen mit unserer
modernen Frequenzumrichter-
technik zum Beispiel den Ener-
gieverbrauch einer Krananlage
halbieren und bieten zuallererst
energiesparende Losungen an, die
auch unseren Kunden helfen, ihre
Ziele in diesem Bereich zu erfullen.
Moderne Krananlagen erhéhen

ol

die Sicherheit im Betrieb erheb-
lich. AuBerdem offerieren wir ein
breites Schulungskonzept rund
um Krananlagen und auch zum
Thema Sicherheit. Unsere eigenen
Mitarbeiter verfiigen alle tber die
entsprechenden Sicherheitsein-
weisungen und Schulungen. In
unserem Tagesgeschaft hat Sicher-
heit absoluten Vorrang. Das geben
wir auch an unsere Kunden wei-
ter, die das auch mehr und mehr
verlangen.

u www.konecranes.de
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Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten decken
Sie damit ab?

Die Helmut Kempkes GmbH, Kuli-
Hebezeuge fertigt in Remscheid
Elektroseilziige, Krannormteile,
Normfahrwerke, Fahrantriebe,
Ein- und Zweitrager-, Hange-,
Konsol- und Portalkrane sowie
Kettenziige. Der Traglastbereich
reicht vom 125 kg Kettenzug bis zu
Elektroseilziigen bis 200 Tonnen.
Die Kran-Spannweiten reichen je
nach Traglastbereich standardma-
Rig bis zu rund 50 Meter. Es sind
aber auch groéRere Spannweiten

Krankomponenten an Kranbauer
auch weltweit exportiert.

Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das hei3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum System-
lieferanten?

Der Kunde verlangt heute die
Lieferung von Krananlagen oder
aller anderen Komponenten als
,,Rund-um-Sorglos-Paket”. Von der
Planung uber die Fertigung und
anschlieBender Montage, Inbe-
triebnahme und Abnahme wird in

Horst Vesper,
Verkaufsleiter Inland,
Helmut Kempkes GmbH

gabenstellung, Lasten von einem
fixen Punkt aufzunehmen und un-
terschiedliche Abladepositionen
anzufahren, wird heute durch den
Einsatz von speicherprogrammier-
baren Steuerungen unter Zuhil-
fenahme von WegmeRsystemen
automatisiert durchgefuhrt. Die
Marktanforderungen werden dies-
bezuiglich umfangreicher.

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?

Gerade Sonderanfertigungen
sind ein wesentlicher Bestandteil
des Produktportfolios der Firma
Helmut Kempkes. So wurden zum

HELMUT KEMPKES

rung von Kranen und Komponen-
ten an - von der mechanischen und
elektrischen Konstruktion, tber die
Fertigung der Stahlbauteile und
elektrischen Komponenten bis hin
zur Herstellung der Getriebe, Elek-
troseilziige und Fahrantriebe. Alles
wird mit zirka 100 Mitarbeitern
in Remscheid gefertigt. Nach der
Auslieferung erfolgt die Montage
und Inbetriebnahme mit eigenem
Servicepersonal. Der Service ist fur
unsere Kunden auch im Wartungs-
oder Reparaturfall jederzeit ein
verlasslicher Partner.

Frage 7:
Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukunftig an Sie

moglich. Alle Bauteile werden
komplett in den Werken in Rem-
scheid gefertigt und in mehr als
100 Lander weltweit geliefert.

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?

Die Kernkompetenz liegt in der
Herstellung der Kuli-Elektroseil-
zuge. Hier kann das Unternehmen
auf eine 80-jéhrige Erfahrung zu-
greifen. Ein aulReres Kennzeichen
der RS-Serie ist ihre kompakte
Bauform. Die Basis des konsequent
realisierten Baukastensystems
sind die vergleichsweise wenigen
Bauteile, die alle Einsatzvarian-
ten &ulerst preiswert abdecken.
Auch die speziell fur Elektroziige
entwickelten Bremsmotoren und
Planetengetriebe werden in un-
serem Werk nach strengen Ferti-
gungskontrollen produziert. Die
Elektroseilziige flieRen dann in die
verschiedensten Kuli-Kransysteme
ein oder werden nebst weiteren

aus —dhf 7/8.2011

enger Abstimmung mit dem Kun-
den das Produkt fertig geliefert.
Sicherlich spielt der Maschinenbau
nach wie vor eine pragnante Rolle,
allerdings sind die Krane zu Syste-
meinheiten geworden, das heif3t,
dass wir auch Zubehoér wie zum
Beispiel Magnetanlagen, Greifer
und Funktionstraversen mitliefern
und in Betrieb nehmen mussen.
Dieser Trend wird sich fortsetzen.
Kuli hat sich dieser Aufgabenstel-
lung angenommen.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstéarkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Krananlagen mussen zunehmend
funktionale Transportaufgaben
ubernehmen. Hier ist gewiss ein
Trend zu mehr automatisierten
Kranen gegeben. Allein die ur-
springlich manuell durch den
Kranbediener durchgefiihrte Auf-

Beispiel Krananlagen fur die U-
Bahnbaustelle in K&In gefertigt,
die auf einer beidseitig horizontal
gebogenen Kranbahn unterirdisch
laufen. Einschienenkatzen mit Kur-
venfahrwerk und einer Traglast
von 192 Tonnen gehdren heute
schon zu Standardaufgaben, die
Kuli in der eigenen Konstrukti-
onsabteilung entwickelt. Auch die
Auslegung der Portalkrane muss
in der Regel an die speziellen Be-
durfnisse der Kunden angepasst
werden. So wurde an die Stutt-
garter StraRenbahn ein Portalkran
geliefert, der mit Drehwerkskatze
und zwei FuRziigen mit einem Ha-
kenabstand von vier Metern lange
Eisenbahnschienen und komplette
Weichen verladen kann.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bieten
Sie lhren Kunden rund um lhre
Krane und Hebezeuge an?
Wir bieten unseren Kunden die
komplette Dienstleistung zur Liefe-

als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?Bei der Ausle-
gung aller Bauteile ist die Sicher-
heit oberstes Gebot. Auf einem
eigenen Priufstand werden alle
Elektroseilziige mit Last gepruft
und die Ergebnisse protokolliert.
Permanente Fertigungskontrolle
durch die Werker stellt die Qua-
litat der gelieferten Bauteile si-
cher. Unser Service ibernimmt die
jahrlich notwendigen UVV/War-
tungsaufgaben und stellt damit
fur den Kunden die Betriebsbe-
reitschaft und die Sicherheit bei
der Bedienung der Krananlagen
sicher. Sicherlich wird man der
Energieeffizienz bei Krananlagen
und Elektroseilziigen zunehmend
Rechnung tragen missen. So be-
schaftigt man sich beispielsweise
mit der Energieruckfihrung bei
Kranen beziehungsweise Opti-
mierung der Stromaufnahme bei
Hubwerken.

u www.kuli.com
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Frage 1:

Welches Leistungsportfolio im
Kran- und Hebezeugegeschéaft
bieten Sie an, und welche Trag-
lasten und Spannweiten de-
cken Sie damit ab?

Wir bieten sowohl Eintrager- als
auch Zweitragerkrane an. Dabei
liegen die maximalen Tragféahig-
keiten bei zirka 150 Tonnen und
die Spannweiten bei maximal 50
Metern. Zusatzlich umfasst unser
Produktprogramm auch Lastauf-
nahmemittel und Spezial-Traver-
sen.

Frage 3:

Welche Anforderungen stellen
heute Kunden an einen Kran-
bauer? Spielt der Maschinen-
bau bei modernen Krananlagen
nur noch eine untergeordnete
Rolle, das hei3t wird der Kran-
bauer immer mehr zum Sys-
temlieferanten?

Die Anforderungen sind meist sehr
kundenspezifisch, das heif3t stark
abhangig von der Branche und
den individuellen Kraneinsatz-
bedingungen. Vielfach muss der
Kran in eine bestehende Produk-
tionslinie integriert werden und
die Schnittstellen mussen genau
definiert werden. Dabei ist sowohl

Frage 2:

In welchen Bereichen liegen
Ilhre Kernkompetenzen?

Wir liefern hauptsachlich Sonder-
krane und diese vorwiegend in
die Papierindustrie. Unsere Stéar-
ken sind dabei, die Realisierung
von Sonderldsungen im Neu- und
Umbau von Kranbauprojekten be-
ziehungsweise Foérdereinrichtun-
gen mit und ohne anspruchsvoller
Steuerungstechnik auf Basis Sie-
mens S7, auch mit Signalschnitt-
stellen zu benachbarten Anlagen,
die Kran- und Kranbahnsanierung,
die Herstellung von Krantraver-
sen, Reparaturschweiflungen an
Turmdrehkranen, aber auch ma-
schinenbauliche Sonderkonstrukti-
onen aller Art, Vorrichtungen zum
Schweil3en, Gestelle und Ablage-
bocke fur schwere Maschinenteile
sowie anspruchsvolle Antriebsl6-
sungen fur vielfaltige Aufgaben.
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der Maschinenbau als auch die
Elektrotechnik zu bericksichtigen.
Daher muss der Kranbauer haufig
auch mit den angrenzenden Ge-
werken Gespréche fuhren.

Frage 4:

Welcher Automatisierungs-
grad bei Industriekranlagen
wird heute gefordert? Sehen
Sie einen verstérkten Trend zu
automatischen Krananlagen?
Der Automatisierungsgrad hangt
sehr von der individuellen Nut-
zung beim Kunden ab. Grund-
satzlich kann man einen gewissen
Trend zu h6herer Automatisierung
beobachten.

Frage 5:

Inwieweit spielen Sonderan-
fertigungen bei lhren Kunden
eine Rolle?

Wir haben uns im Laufe der Jahre
mehr und mehr auf Sonderanfer-

Frank Kroger,
Geschaftsfuhrer,
Ernst Kréger GmbH,
Kréger-Kranbau

tigungen spezialisiert und liefern
nur noch vereinzelt sogenannte
Standardkrane. Sobald es etwas
komplizierter wird und speziel-
le Anforderungen von unseren
Kunden gewiinscht werden, die
ein normaler Standardkran nicht
mehr erfullen kann, kommen wir
ins Spiel.

Frage 6:

Welche Dienstleistungen bie-
ten Sie lhren Kunden rund um
lhre Krane und Hebezeuge an?
Wir bieten unseren Kunden alle
erdenklichen Dienstleistungen
rund um den Kran an wie zum
Beispiel UVV-Prifungen, Repa-

raturen, Umbauten, Abnahmen.
Diese Dienstleistungen offerieren
wir fur eigene Krane aber auch fur
Fremdfabrikate.

Frage 7:

Welche Anforderungen stel-
len Kunden zukunftig an Sie
als Hersteller? Welche Rolle
spielen dabei Sicherheit und
Energieeffizienz?Die Anforde-
rungen hangen stark von dem je-
weiligen Nutzungsfall ab. Sicher-
heit spielt immer eine Hauptrolle
bei Krananlagen, da es bei Unfél-
len zu schweren Schaden kommen
kann. Die Energieeffizienz spielt
dagegen eher eine untergeord-
nete Rolle.

u www.kroeger-kranbau.de
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